SALES
DIRECTOR

Mate zaujem

0 Postup na poziciu
nez. Sales Director
a budovanie kariery?

Pripravte sa na
PROGRAM DIQ

Seminarny rok
2015/ 2016

Platné od 1. 8. 2015
do 31. 7. 2010




Podmienky, ktoré je potrebné spinit
pred vstupom do PROGRAMU DIQ

Program DIQ (Director In Qualification) je kvalifikacny program ur-
¢eny na to, aby nez. kozmetickd poradkyna (dalej len poradkyna)
mohla po spineni nasledujucich podmienok postupit na poziciu
nez. Sales Director,

Za UCelom prediozenia Zavazku nezavisle) Sales Director
v kvalifikacii spolocnosti (je pristupny na MK InTouch® v sekcii
Kariéra s Mary Kay / DIQ), musite:

Byt aktivna poradkyiia a mat 10 alebo viac aktivnych po-
radkyn so statusom A1, A2 alebo A3 v 1. lini mesiac pred
vstupom do PROGRAMU DIQ, t.}. k poslednému dru v mesiaci
predchadzajicemu vstupu do PROGRAMU DIQ.

Mat celkovy osobny predaj min. 36 basies pocCas 3 kalen-
darnych mesiacov pred zacatim kvalifikacie (nie je nutné ziskat
hviezdicku).

Mat' dobré meno v spolocnosti vychadzajice z podmienok
uvedenych v Zmluve nezavislej kozmetickej poradkyne (zahr-
nujuce, ale neobmedzujice sa len na Uping vyrovnanie svojich
zavazkov voCi spolocnosti, ktoré ste mali voci spoloCnosti pod
stcasnym alebo predchadzajucim Cislom poradkyne).
Predlozit svoj Zavazok nez. Sales Director v kvalifikacii (DIQ)
spolocnosti najneskdr 2 dni pred uzavierkou pre kozmeticke
poradkyne v mesiaci predchadzajicom prvému mesiacu kvali-
fikacneho obdobia programu DIQ.

Poradkyne vstupujuce do programu DIQ odporuci riaditelka pre
Slovensku republiku, oddelenie podpory predaja a vzdelavania
CR/SR a schvdli generélna riaditelka CR a SR, ktoré majdi pravo
schvalovat' g postup na poziciu nez. Sales Director po splneni
podmienok programu.

Do programu DIQ vstupujete ako nez. Future Sales Director iba

S0 svojou 1. liniou poradkyn (t.]. s poradkynami, s ktorymi ste vy

osobne zdielali prilezitost s Mary Kay a priviedli ich k spolupraci s

Mary Kay). Nikto z tychto 10 aktivnych Gleniek timu nesmie mat

k vam (poradkyni v programe DIQ) nasledujdci vztah:

- Clenka viastného timu (1. linie), ktora si podava svoju zavaznu
prinlasku do programu DIQ v rovnakom mesiaci ako DIQ,

- poradkyna v programe DIQ,

- poradkyna na pozicii nez. Sales Director,

Ak niektora poradkyna z vasho viastného timu poda zavaznu

prinlasku v rovnakom mesiaci ako vy (poradkyna v programe

DIQ), budete ju musiet nahradit a mat teda aspon 11 aktivnych

vlastnych timowych Cleniek v mesiaci, ktory predchadza prvému

mesiacu jej kvalifikacie. Kandidat/kandidatka na vstup do progra-

mu DIQ a nezavisla/y Sales Director nesmu byt vo vzajomnom

manzelskom zvazku.

Podmienky platné pocas kvalifikac-
ného obdobia v PROGRAME DIQ

Zavazok k vstupu do programu DIQ je potrebné dorucit na-
jmenej 2 dni pred uzavierkou pre poradkyne v mesiaci pred-
chadzajicom vstupu do programu DIQ.
Ako poradkyna v PROGRAME DIQ sa mdzete kvalifikovat
na poziciu nez. Sales Director za jeden, dva, tri alebo Styri
mesiace, v zavislosti na tom, kedy spinite nasledujlice celkove
podmienky:
Timova produkcia min. 320 basics celkom.
Ako poradkyna v PROGRAME DIQ mbzete prispiet svojimi
objednavkami vo vySke max. 80 basics k pozadovane]
produkcii 320 basics celkom, t.j. produkcia timu musf byt
min. 240 basics za kvalifikatné obdobie (spocita sa a vy-
hodnocuje za celé obdobie).
Minimalna timova mesacna produkcia je 80 basics.
Pocas kvalifikacie DIQ musite priviest so svojim timom min.
3 nové nez. kozmetické poradkyne kazdy mesiac.
Na konci kvalifikacneho obdobia min. 30 aktivnych po-
radkyn v time, vratane vas, poradkyne v PROGRAME DIQ
(t.J. 30 poradkyn so statusom A1, A2 alebo A3 k posledné-
mu diu kvalifikacie).

KvalifikaCny tim sa sklada z vas (poradkyne v PROGRAME DIQ)
a z Clenov vasho osobného timu (1. linie). Nové poradkyne
od Clenov osobného timu, ktorych Zmluva nezavislej koz-
metickej poradkyne bola spoloCnostou akceptovana k alebo
po prvom dni mesiaca, kedy ste vstupili do PROGRAMU DIQ,
budud Clenmi vasho noveho kvalifikacného timu. Poradkyne
od Clenov osobného timu, kiorych Zmluva nezavislej kozme-
tickej poradkyne bola spolocnostou akceptovana pred prvym
mesiacom kvalifikacného obdobia PROGRAMU DIQ, zostanu
v povodnom time (t). v time nez. Sales Director, kam ste pred
vstupom do kvalifikacie v PROGRAME DIQ patril)) a ich produk-
cia sa nebude pocitat do celkovej timovej produkcie potrebnej
v programe DIQ.

Ak by vas tim nedosiahol na konci kvalifikacného obdobia 30
aktivnych poradkyn a/alebo pozadovanu Uroven produkcie, ne-
spinili ste kvalifikacné podmienky PROGRAMU DIQ a musite
predozit novy Zavazok, aby ste mohli opat vstipit do kvalifi-
kacie (mdzete vstupit nasledujlici mesiac znovu, ak sa tak roz-
hodnete a spinite vstupné poziadavky). Nové poradkyne od va-
Sich timovych Clenov (L.} 2., 3. atd’ linie) zostand v povodnom
time nez. Sales Director.

Aby ste sa monhli v programe kvalifikovat, musi byt vase kona-
nie v obdobi kvalifikacie v sulade s principmi spolocnosti Mary
Kay.

Program DIQ uspesne konci, ak ste sphnili vSetky vySSie uve-
dené podmienky. Vedenie spolocnosti na zaklade postdenia
regularnosti spinenia podmienok schvali menovanie novej nez.
Sales Director,



Odporicéame pocas programu DIQ predlozit spoloc-
nosti podklady na Cerpanie provizii na pozicii nez.
Sales Director, t.j. identifika¢né tidaje ako nezavis-
lej podnikatelky (t.j. 1GO, DIC, prip. IC DPH) so Ziv-
nostenskym opravnenim znejicim na ,Sprostred-
kovatel'ska cinnost' v oblasti obchodu®“. Bez tychto
podkladov nebudete méct svoju proviziu ¢erpat.
Provizia vam bude vyplatena vyhradne prevodom
na vas bankovy téet po tom, ¢o vystavite a dorucite
spolocnosti Mary Kay faktiru na vysku provizie.

Ak pocas PROGRAMU DIQ vstupi
poradkyna v 1. linii z vasho kvalifi-
kaéného timu taktiez do PROGRA-
MU DIQ (alebo vstupite obe do PRO-
GRAMU DIQ k rovhakému datumu),
bude to pre vas ako jej recruitera (po-
radkynu, ktora predlozila Zavazok
k vstupu do programu DIQ) zname-
nat nasledujuce:

| nadalej ziskavate timovu zlavu z 0sobného predaja tejto poradky-
ne (v pripade, ak debutujete ako nez. Sales Director, budete ziska-
vat proviziu z predaja osobného timu (1. linie) nez. Sales Director).
Osobny predaj tejto poradkyne sa nezapoéitava do va-
Sej timovej produkcie ani pocas PROGRAMU DIQ, ani
po debute samostatného timu.

Tato poradkyna sa nezapocitava do celkoveho poCtu poradkyn vo
vasom time, ani pocas PROGRAMU DIQ, ani po debute samostat-
ného timu.

Tato kozmeticka poradkyna sa stane offspringom tej nez. Sales
Director, do ktorej timu patrila ku dru vstupu do PROGRAMU DIQ,
nebude stcastou vasho timu ako novej nez. Sales Director.

Kozmetické poradkyne v 1. linii

so statusomPaT

Ak mate vo svojej 1. linii aj poradkyne so statusom P1-3 alebo
T1-7, nepocitaju sa vam do velkosti 1. linie pri vstupe do PRO-
GRAMU DIQ (t.j. medzi 10 aktivnych poradkyn), ostavaju vSak
nadalej sucastou vasho timu. V pripade, ze sa tieto poradkyne
reaktivuju pocas alebo po ukoncenf kvalifikacného obdobia PRO-
GRAMU DIQ, ich produkcia sa pocita do timovej produkcie vasho
timu. Tak isto, ak mate na konci programu DIQ vo svojom time
akekolvek poradkyne so statusom pasivne alebo terminované
(P alebo T), zostavaju tieto poradkyne vo vasom time, ked

uspesne ukoncite kvalifikacny program DIQ.

Program na podporu poradkyn
v PROGRAME DIQ

Tento program vam pomaha zamerat sa a pripravit sa na dalsf

krok vo vasSej kariere.

Ak sa vam nepodar trikrat za sebou spinit podmienky PROGRA-

MU DIQ (pocas jedného seminameho roku), podla platného ka-

riemeho rebricka, budete po svojom tretom netspesnom vstupe

do PROGRAMU DIQ pisomne upozornena Oddelenim pre podpo-
ru predaja a vzdeldvania, ze pokial by sa ani Stvrty vstup do PRO-

GRAMU DIQ neskonCil vasim postupom na poziciu nez. Sales Di-

rector, potom budete musiet spinit nasledujlice podmienky pred

svojim dalsim, piatym, vstupom do PROGRAMU DIQ:;

- Spolocnost poziada vasu nez. Sales Director, aby postdila
a zvazila vasu predchadzajucu pracu a vysledky a na ich za-
klade spolu s vami zostavila akcny plan, ktory by vas mal viest
k UspesSnému spineniu PROGRAMU DIQ.

- Musite pravidelne komunikovat so svojou nez. Sales Director,
postupovat podfa akéného planu, kiory ste SPOLOCNE vytvorll
a dosiahnut vytycene ciele pocas minimaine 2 po sebe iduicich
mesiacov, pretoze plnenie planu podmienuje vas dalsi vstup
do PROGRAMU DIQ:

mesacny predaj vasho osobného timu musi byt v tychto
dvoch mesiacoch minimalne 70 basics, z toho nie viac nez
20 basics vasej 0sobnej produkcie mesacne;
musite priviest minimaine 2 nové poradkyne do Svojej
1. linie v danych 2 mesiacoch (t.j. min. T novd poradkyrnu
mesacne);
budete konzultovat so svojou nez. Sales Director, Ci vasa
0s0bna praca, sila a praca timu uz zarucuju uspech pri chys-
tanom vstupe do PROGRAMU DIQ;
k dalSiemu zavazku k vstupu do PROGRAMU DIQ musi-
te prilozit pisomné odporicanie vasej nez. Sales Director
i s podpisom nez. Sales Director.
- Ak spinite vSetky vySSie uvedené podmienky,
potom mozete znovu vstupit do PROGRAMU DIQ.

Dolezité:
Pred vstupom do programu DIQ vam odporuc¢ame
absolvovat minimalne jedenkrat Skolenie pre buducich lidrov (Red Power Training).
Poradkyna v PROGRAME DIQ chape dblezitost zuCastnit sa na nasledujucom a vsetkych dalSich
Skoleniach pre nez. Sales Directors po tom, ¢o spini kvalifikadné podmienky PROGRAMU DIQ.



VENUJTE POZORNOST PODMIEN-
KAM SPRACOVANIA OBJEDNAVOK

Uzavierka mesiaca sa riadi nasledujucimi
podmienkami:

- uzavierka mesiaca pre nez. kozmetické
poradkyne (objednavky, zmluvy, vstu-
penky) = vzdy predposledny kalendarny
den mesiaca do polnoci*

- uzavierka mesiaca pre osobné objed-
navky nezavislych Sales Directors a
poradkyn plniacich program DIQ (rozu-
mie sa podanie osobnej objednavky iba
poradkyne plniacej DIQ, nie poradkyn
z DIQ timu) = posledny kalendarny den
mesiaca do polnoci*

* Objednavky/Zmluvy novych poradkyn a platby sa cez
zakaznicky servis (telefonicky, faxom, postou, osobne) prijimaju
a spracovavaju vyhradne v pracovné dni a ak uzavierka
pripadne na pracovny den, tak iba do 14:00 hod.

Online objednavka/Online registracia novej poradkyne je

k dispozicii i v uzavierkové dni pre prislusné Urovne do polnoci.

POZOR, v den uzavierky osobnych ob-
jednavok nez. Sales Directors a DIQ nie je
mozné spracovavat objednavky / zmluvy
beznych kozmetickych poradkyri. Upo- - f
zornujeme, ze nie je mozneé davat vynim- ) e
ky na spracovanie objednavok po termine ‘m—
uzévierky pre prislusnu Uroven. Detailné : '
terminy uzavierky pre aktualny mesiac
najdete v Casopise Applause a na MK
InTouch.
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